Lista de verificare pentru o vizionare
perfecta a locuintei tale

1) indepartati aglomeratia si dezordinea. Stergeti praful si impachetati elementele decorative si inutile
din balcon, debarale si dulapuri. Totul despre sa fie placut ochiului pentru a starni o emotie de ,acasa”
cumparatorului.

2) Curatarea ferestrelor si a mobilei va aduce un plus de prospetime si va face casa mai luminoasa.
Inlocuiti becurile arse si luati in considerare o putere mai mare in zonele cu lumina slaba. Curatati peretii
sau vopsiti proaspat intr-o nuanta luminoasa si neutra.

3) Faceti mici reparatii. Ganditi-va ce ati observa dvs in postura de cumparator. Bateriile de la bai.
clantele de la usa, dulapurile de la bucatérie sa fie in stare buna si sa se inchida, geamurile termopan sa
fie functionale, plintele de la parchet sa fie la locul lor. Acestea vor transmite ca proprietatea este bine
intretinuta.

4) Maximinzeaza confortul si elimina mirosurile neplacute! O locuinta aerisitd produce o impresie
placuta Tna nu te limita doar la asta. Poti aprinde betisoare sau luméanari parfumate, Tnsa nu exagera.
Mirosul trebuie sa fie unul proaspat, nu ceva prea puternic. Vara da drumul la aparatul A/C iar iarna
incalzeste locuinta.

5) Strange obiectele personale din casa. Cumparatorii vor sa se vada pe ei locuind acolo asa céa
elimina obiectele personale ca ramele foto sau jucariile copiilor. Pentru un plus de detaliu poti transforma
baia intr-un mini SPA cu lumanari parfumate, covoare si prosoape asortate in culori calde de verde,
albastru sau alb doar séa nu fie aglomerata. Cat mai simplu si functional.

6) Aranjeaza bucataria. Toate obiectele sa fie la locul lor si o curatenie scipitoare. Bucataria este inima
casei.

7) Fii o gazda buna si ospitaliera. Dupa ce viziteaza proprietatea, ofera-le un pahar de suc sau o
ceasca de cafea. Sa ai mereu la indemana bomboane sau biscuiti, avénd in vedere ca exista o mare
probabilitate ca vizitatorii tai sa fie insotiti de copii. lar un cadou dulce oferit copilului, ii va castiga pe
parinti!

8) Achizitioneaza “ciupici” medicinali de unica folosinta, similari celor folositi in spitale, in cadrul
vizitelor facute la pacienti. Se gasesc in aproape orice farmacie, costa foarte putin si ajutd enorm pentru
a pastra casa curata dupa fiecare vizionare.

9) Stai cat mai departe de clienti in timpul vizionarii. Nu ii urmari peste tot in casa, lasa-i sa
“descopere” singuri fiecare coltisor al ei. Se vor simti mult mai in largul lor si dupé vizionare vor fi mult
mai relaxati in discutia cu tine. In plus, vor parasi locuinta cu un sentiment placut.

10) Fa o lista care sa cuprinda 4-5 avantaje ale proprietatii tale comparativ cu altele similare.

Ideal dupa ce cunosti clientul poti traduce aceste avantaje in beneficii pentru el. Acestea sunt
cele care 1l vor determina sa cumpere, insa sa ai in vedere ca atunci cand vinzi unei familii
fiecare membru cauta alte beneficii. Gdndeste din punctul lui de vedere!

Poate esti tentat sa crezi ca parchetul masiv din camere, granitul sau marmura din bai, ori tdmplaria din
lemn sunt elemente diferentiale vizibile oricarui vizitator. Insa de cele mai multe ori nu este asa! Avand
o listé cu elementele care diferentiaza proprietatea ta, de alte proprietati din piata si inménand-o fiecarui
client potential, iti cresti sansele de tranzactionare!
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